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Acerca
del BID Lab

BID Lab es el laboratorio de innovacién del
Grupo BID, la principal fuente de financiamiento
y conocimiento para el desarrollo enfocada en

mejorar vidas en América Latina y el Caribe (ALC).

El propdsito de BID Lab es impulsar innovacion
para la inclusiéon en la regidn, movilizando
financiamiento, conocimiento y conexiones para
co-crear soluciones capaces de transformar la
vida de poblaciones vulnerables por condiciones
econodmicas, sociales o ambientales. Desde 1993,
BID Lab ha aprobado mas de US$ 2 mil millones
en proyectos desarrollados en 26 paises de ALC,
incluyendo inversiones en mas de 90 fondos de
capital emprendedor.

NIBID

Acerca del Banco
Interamericano
de Desarrollo

El objetivo del Banco Interamericano de
Desarrollo es mejorar vidas. Establecido en
1959, el BID es una de las principales fuentes
de financiamiento a largo plazo en favor del
desarrollo econdmico, social e institucional de
Ameérica Latina y el Caribe. El BID lleva a cabo
proyectos de investigacion y brinda asesoria
sobre politicas publicas, asistencia técnica y
capacitacion a clientes del sector publico y
privado de toda la region.
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cQueé es

por :
WeXchange es una plataforma que busca
promover el potencial de crecimiento de las
mujeres emprendedoras en STEM (ciencia,
tecnologia, ingenieria y matematicas por
sus siglas en inglés) en América Latinay el
Caribe. WeXchange busca reunir a mujeres
emprendedoras de diferentes comunidades y
entornos con tres objetivos principales:

a las mujeres
emprendedoras.

con mentores, inversores,
modelos a seguir y otras emprendedoras
exitosas.

de éxito y
acceso a financiamiento mediante la creacion
de una red de apoyo y la democratizacion
de herramientas esenciales para su camino
emprendedor.

Desde sus inicios, WeXchange ha organizado
un foro anual que brinda a las emprendedoras
de la region la oportunidad de

, acceder a mentores e inversores,
recibir capacitaciones en temas claves para
desarrollar sus startups, asi como
la posibilidad de participar en el
Pitch Competition, un certamen
de negocios que premia a la
emprendedora mas dinamica
e innovadora de la region.
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WeXchange Historia C‘é
en cifras ~

ediciones

B— participantes

2013/14

Miami

i
2015

emprendedora
Monterrey

paises representados

cll 200

Asuncion patrocinadores y colaboradores

2017

Santiago mentores e inversores
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Desde el 2013 WeXchange ha liderado la
comunidad de emprendedoras en areas STEM en
ALC. Hoy, WeXchange es la mayor plataforma
gue conecta emprendedoras STEM de Ameérica
Latina y el Caribe con mentores e inversores. Lo
gue comenzo Unicamente como una iniciativa,
para potenciar a las mujeres emprendedoras

de la region, pronto se transformo en un
movimiento con multiples componentes.




01. Foro anual
de WeXchange

El foro WeXchange es el evento principal de la
plataforma WeXchange y se lleva a cabo cada ano

en un pais diferente de América Latina y el Caribe.
Esta conferencia de dos dias moviliza emprendedores,
mentores, inversores y otros actores del ecosistema
emprendedor, y |os reune durante dos dias en
actividades de networking, mentoria, capacitacion

y oportunidades para hacer el pitch.

En 2019, se celebrod el Foro Anual WeXchange en Asuncion,
Paraguay. Con mas de 450 participantes de 28 paises, esta
edicion ha sido la mas grande de todas a la fecha.

Para mas informacion sobre el contenido de cada dia,
consulta la Seccion Il de este reporte.

El foro WeXchange se desarrolla
durante dos dias:

Dia 1: Sesiones intensivas de capacitacion y mentoria,
exclusivas para emprendedoras en areas STEM.

Dia 2: Charlas inspiracionales, paneles, networking y la
final del Pitch Competition. Las actividades de este dia

estan abiertas a todo el ecosistema emprendedor.

Un vistazo al foro
WeXchange 2019

Mujeres STEMpreneurs

creando compainias
globales

450+

participantes

28

paises

99

WeXchange Fellows
patrocinadas por 13 diferentes
organizaciones

165

mujeres STEMpreneurs
de 23 paises en ALC

20

patrocinadores y colaboradores

42

mentores, 49 inversores y
207 actores del ecosistema
emprendedor
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Pitch Un vistazo <<y

Competition al Pitch
Competition 2019

En anticipacion al foro regional, WeXchange lanza cada
ano un Pitch Competition, al cual las emprendedoras
STEM de toda la region pueden postular.

) aplicaciones provenientes
El Pitch Competition 2019 fue organizado por Angel de 31 paises
Ventures. Los requisitos de postulacion fueron los
siguientes:
1. La compafia debe contar con al menos una mujer expertos de 54 aceleradoras,

) ] fondos VC, CVC y startups

cofundadora o en un puesto ejecutivo. ' participaron como jurado virtual

2. La compaiiia debe haberse creado en los ultimos

cuatro anos.
inversores reconocidos a nivel
3. Lainversion total en la compafiia no debe Iigrieeiensl iUzien [UEeE

en la final del certamen

exceder 1 millén de dodlares. -

FinTech, EdTech,
HealthTech, E-commerce
y Al/Big Data



Todas las postulaciones fueron sometidas a un riguroso
proceso de evaluacion que involucrd a expertos de la
industria de capital emprendedor a nivel local y regional.
En esta edicion, 65 expertos provenientes de 10 paises
diferentes participaron como jurado virtual en el proceso
de seleccion.

Las finalistas fueron invitadas a presentar su compania
en el foro regional WeXchange frente a un jurado
compuesto por inversores, y ante el publico general.
Tanto la ganadora como las finalistas recibieron premios.

El riguroso proceso de seleccion para determinar
las 6 finalistas consté de cuatro fases:

t4i4244444 570
/‘ "\ 4\ 4‘ 4\ 4‘ 4\ 4\ 4\ ‘ filtro de postulaciones

*4 12
4

filtro de semifinalistas-

12




N7
Premios
‘GANADORA | FINALISTA

Programa de inmersion en San Francisco organizado Paquete de evaluacion técnica realizado
y patrocinado por Microsoft para Startups por expertos de Microsoft
Paguete de evaluacion técnica realizado Créditos Azure, patrocinado por Microsoft para Startups

por expertos de Microsoft
Espacio de oficina en WeWork, patrocinado por WeWork

Créditos Azure, patrocinado por Microsoft para Startups
Pase a LAVCA Week- VC Day, patrocinado por LAVCA

Espacio de oficinas en WeWork, patrocinado por WeWork

Pase a LAVCA Week- VC Day, patrocinado por LAVCA

Networking
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=
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03. Hacia
WeXchange: eventos
de lanzamiento 1

paises

Angel Ventures @Angel_
Ventures:

Y en el marco del
#CDMXTechTour2019 (Emoji)
y del #10thAnniversaryAV
(emoji)... itenemos el
lanzamiento de @WeXchange
en la Ciudad de México!
(Emoji) Casa llena! iGracias a
nuestras amigas de @Comadre
por el espacio!

El Pitch Competition de WeXchange y la preparacion

al foro regional comenzd con varios eventos locales 13
gue se organizaron en coordinacion con organizaciones
colaboradoras y aliadas de WeXchange.

Sylvia Chebi @sylchebi:
Empieza el lanzamiento de @
WeXchange organizado por

eventos

@idb_lab en Paraguay iUn
Se realizaron eventos de lanzamiento en 11 paises 690 privilegio ser parte de esta
de la reglon, mcluyendo Argentina, Ba_rbadog _Chlle, emprendedores y actores
Colombia, Cos'ta Rica, Honduras, Jamaica, México, del ecosistema R S
Paraguay, Peru y Uruguay. OpoderCN:

En el #HDC2019 @

PeinadoEstrella presenta
Estos eventos consistieron en charlas inspiradoras 13 ZI @erchange, ?ven:o

. . . . . - e @EI_BID para fortalecer

y sesiones de capacitacion practica que movilizaron o emgen‘dimifms liderados
690 emprendedoras y mentores. organizaciones colaboradoras por mujeres.

SOCIOS

COMX
TECH
TOUR

l Honduras
=I Microsoft w (é)Dlgltal -eNDeavoOR CORFOﬁ garao

women Eha”EﬂBE‘ 2, 55 [ T ) 5 ventures
D

, - ANGEL
NXXTP wework T'se? VENTURES

14



04.
WeXchange Podcast

Se lanzé el podcast WeXchange como una iniciativa para compartir historias
inspiradoras de emprendedoras, inversores y actores del ecosistema emprendedor,
quienes comparten acerca de los desafios, lecciones aprendidas y las principales
tendencias en emprendimiento en la region.

Cecilia Retegui, Agustina Sartori, Sally Buberman, Rodrigo Baer, Brad Feld, lliana Benitez,
Zolvers GlamST Wormhole Redpoint eVentures Foundry Group Vertex Studio

Susana Garcia Robles, Ingrid Briggiler, Regina Althie, Juliana Villalba, Vicky Ricaurte, Liza Velarde,
Capria/LAVCA Llamando al doctor Cuentame Rebus Arukay Delee

° e il "
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wX Insights es el producto de conocimiento
insignia de WeXchange que proporciona los datos
mas recientes sobre el perfil de emprendedoras
en areas STEM en América Latina y el Caribe.

En 2019 WeXchange, en alianza con Santander

X, comisiond un estudio bajo el nombre de wX b« 4 — s .
Insights: El acenso de las mujeres STEMpreneurs. g / we"g;haqge \3 IDB LAE
Este estudio complementa el reporte WeGrow n 1 sl | = '”“i"

sobre emprendedoras que realizdé BID Lab y E&Y F % ':{\“ B Btership i X i Ssortance
en 2014. : h

E ANATOMY OF WOMEN STEMPRENEURS IN LAC

BACKGROUND OF THEIR COMPANIES

wX Insights se baso en 1148 respuestas obtenidas T e b :
. . . FAMILY 4 =arecn % 25% u‘-/.
a partir de encuestas a mujeres en el ecosistema aa% €9 e aTonaL eemmnce § @ 1% e
84 [ reawnrecn 109 | i U

46%

emprendedor en ALC. Entre las encuestadas, 405
fueron identificadas como emprendedoras en
STEM. El estudio también incluye entrevistas a 17
inversores de capital emprendedor de la regidon
gue son inversoras o han invertido en mujeres.

MOTIVATIONS TO BECO
WOMAN STEMPRENEUR I':IEL:C

| We {chan

IDB /Lak

x rovensty & Santander

El estudio mostrd hallazgos importantes sobre
el perfil, la motivacion y los desafios de las
emprendedoras en la region.

CHALLENGES OF FUNDRAISING
ARE SPREAD ACROSS THREE
OIFFERENTSTAGESOF THE (¢ Jqp ll  ~°'hofatng i this study aorce that personal

CAPITAL RAISING CYCLE:

Patrocinado por

E Si quieres conocer mas,

x I te invitamos a leer nuestro reporte.
Powered by & Santander http:/wexchange.co

16



REVIVE EL FORO
WEXCHANGE
2019

02

Mujeres STEMpreneurs
creando compaiiias globales




AN
W\

\\\ Dia 1:

Dia para mujeres STEMpreneurs

BIENVENIDA

Susana Garcia-Robles,
Ex-CIO y Coordinadora
de Iniciativas de Género
de BID Lab

Maria Florencia Attademo-Hirt,

Representante del BID en
Paraguay

Susana Garcia-Robles y Maria Florencia Attademo-Hirt
le dieron una calida bienvenida a las mas 150
emprendedoras v 40 inversores y mentores

gue se reunieron en el primer dia de WeXchange.

“WeXchange es una gran oportunidad
para relacionarse con actores
relevantes de toda la region y darse
cuenta de que los desafios no estan
determinados por pais y que los
suenos pueden hacerse realidad”.
Maria Florencia Attademo-Hirt.

Susana Garcia-Robles, explicd que WeXchange
nacio bajo cuatro pilares: networking, modelos a
seguir, capacitacion y un espacio donde las mujeres
emprendedoras se sienten representadas.

“A pesar de la crisis, hay mucha
innovacion en América Latina

y el Caribe. Cada vez vemos mas
compainias con potencial para
transformar la region”.

Susana Garcia-Robles.




Estrategias de adquisicion
clientes, retencion

y ventas para crecer
tu startup

Mariano Amartino,
Director General de Microsoft para Startups LATAM

Mariano Amartino, Director General de Microsoft A
para Startups LATAM, dirigio un taller dindmico g
e interactivo con las emprendedoras STEM. 3
Hablo acerca de los conceptos clave, métricas g
y estrategias para la adquisicion, activacion, fzj
retencion y monetizacion de clientes. 2 g 8
S0
80 .
32
O
% Death Spiral Small Market / End of life
>
Para medir dicha sostenibilidad, Mariano sugirio %
utilizar la retencion como el “Customer Market = E
Fit” y el “Quick Ratio” como el crecimiento neto Weak Strong > A )./
para diagnosticar la posicion de la empresa en el Retention o,
siguiente gréafico: “Product-Market Fit* / }ﬁf /:

19 ?i{
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¢Como hacer el pitch
de tu compania en
tres minutos?

Tere Cremona,
Fundadora y CEO de Uniko Inc.

Tere Cremona, Fundadora y CEO de Uniko -

Inc., dio consejos sobre como presentar en 3

» ] :
minutos una compania a posibles inversores EStrUCtura ba5|ca '

y clientes. Explico los elementos de un pitch

a través de principios simplificados de de un buen pitCh

neuro-finanzas (neurociencia + economia)

al afirmar que una parte del cerebro humano inummoJs NG agneiIXaV
solo tiende a responder de manera inmediata Contar Plantear el Establecer Plantear una
. . una historia problema el porque solucidén
a Cosas Inesperadas, nuevas y emOCIOnantes. ..l...........(.ll....l........)...C.......... ..............
Tere agrego qgue es |mpre§C|nd|bIe creer Plantear Hablar
en uno mismo al dar tu pitch. la propuesta sobre la Oportunidades 5
de valor competencia de mercado Métricas
....co--o-.c-.co-(.)oo-.cooco--o-. -.coooo-oo-.coo(.)o. .o"
. Hablar acerca del Establecer Mencionar lo que
i historial del equipo el objetivo buscas (inversion)

L]
'(.cccccoooooooooooo....(...lll........(.
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¢Como escalar startups

locales a mercados
regionales y globales?

Yanire Brana,
Directora Ejecutiva de MET Community

Yanire Braina, Directora Ejecutiva de MET
Community, hablo sobre los elementos clave
necesarios para escalar una compaiiia a

nivel global: personas (aquellas que cuentan

con vision), procesos (automatizados y
simplificados), sistemas (unificar el CRM en todos
los paises en los que se opera), usabilidad (facil
acceso para los clientes), medicion (seguimiento
de cada métrica de conversion) y visibilidad
(exposicion en medios y marca solida).

Durante el taller, las emprendedoras formaron
grupos de trabajo segun las areas geograficas
y el tipo de industria al que pertenecen sus
companias, con el fin de generar posibles
conexiones para una expansion internacional.

21




Qué hacer

(v qué no hacer)
al buscar inversion
para tu startup

Pablo Grandinetti,
Cofundador y Director de Operaciones de Blink

Pablo Grandinetti, emprendedor serial,
inversor angel y actualmente cofundador y
director de operaciones de Blink, compartio
consejos claves para las fundadoras al

momento de tratar con potenciales inversores.

Compartio el ABC del financiamiento de
capital emprendedor, los puntos positivos y
negativos de cada tipo de financiamiento y
los principales criterios que manejan los VC.
También brindd una guia que ilustra paso a
paso como contactar, generar un pitch y dar
seguimiento a posibles inversores. Y mostro
ejemplos de lo que se debe hacer y lo que se
debe evitar al relacionarse con inversores.

22

TIPS: LOS

INVERSORES BUSCAN

. Grandes mercados
en crecimiento
. Ventaja competitiva
. Equipo experimental
. Términos razonables
. Objetivos medibles
. Claro valor anadido




Kit legal
para startups e

21923: tcr:"eFFI:r)/T/east,e Advising Group As peCtos
legales para

27

Lizbeth Flores, compartié ocho aspectos que deben ¢ /,’. una Startup
considerarse al establecer legamente una compania: // ........
* Formar una entidad legal {4 % Esimportante conocer los conceptos
* Definir la relacion entre los cofundadores . ¢ legales desde el inicio del camino
e Asegurar un esquema para mantener a los empleados, ' emprendedor

asesores, inversores, etc. alineados con el crecimiento

de la companiia ~ Es mucho menos costoso hacer las
e Comprender el Cap Table . 2 ! cosas de manera correcta desde un
* Proteger los derechos de propiedad intelectual; ' inicio, en lugar de corregir errores

elaborar una estructura de gobierno corporativo mas tarde
e Tener idea sobre cuando y para qué contratar a un 3 ‘

3 / Busca un experto en startups o VC.
e No todos los abogados conocen los
: detalles especificos de trabajar con

asesor legal
e Prepararse para expansion internacional

: una startu los cambios que se
“El 80% de las startups que fallan lo pueden gepngrar con las ror?das de

hacen debido a problemas entre los S T T

fundadores. Establecer acuerdos : :

claros desde el principio puede te® Ul BUGER abogado te dira cuando
evitar discrepancias que se tornen sea menos costoso realizar tramites
en amenaza para la compaiiia”. por tu propia cuenta

23 I l
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UX- La era
de la experiencia
end-to-end

Valentina Raggio, compartio los tres errores

y &
mas frecuentes que se suelen comete al Que hacel‘ p.'al‘a
relacionarse con los clientes: comunicacion = =
centrada en la empresa (no en el cliente), garantlzar una me.'or
asumir que todos los usuarios son iguales, y - m
considerar una retroalimentacion hecha por experleHCIa‘para
expertos (no por los clientes). tl.IS usual‘iOS

]

“No diseiies un producto o servicio, ;
disena la experiencia que deseas .
que tengan tus usuarios al usar v
tu producto o servicio”. :

Haz las preguntas adecuadas
para conocer a tu audiencia.
InvollUcrate para saber quiénes
son e identificar donde se
encuentran tus oportunidades.
. 2 Presta mucha atencién a las
.. emociones, las expectativas

: y los dolores de tus clientes.

Sesidn organizada por e =
- Identifica los diferentes patrones

ThaIESLAB £ N de comportamiento de tus clientes y

crea estrategias para cada uno de ellos.

24



25

Un mentor
para tu startup

Sesion organizada por WISE
Latinamerica/lIAE Business School

Durante la sesion, 150 mujeres emprendedoras en STEM
tuvieron la oportunidad de hablar con mentores y otras
emprendedoras sobre temas especificos de interés, tales como:
aspectos legales, levantamiento de capital, expansion, estrategia
comercial, marketing de crecimiento, estrategia y propuesta de
valor, asi como gestion de equipos.

Las emprendedoras fueron alentadas a involucrarse en aquellos
temas relevantes de mentoria. A cada emprendedora le fue
asignada a una mesa de mentoria grupal de 5-6 personas
encabezada por un mentor. Al término de la primera sesion de
60 minutos, las emprendedoras pasaron a la siguiente mesa con
el fin de recibir otra sesion de mentoria de 60 minutos.

Sesiones de pitching

Al término de las sesiones de mentoria, las
emprendedoras se agruparon en equipos y se
turnaron para hacer el pitch de negocios o ventas de sus
companias. Durante 60 minutos intercambiaron opiniones
con otras emprendedoras y fueron retroalimentadas por
un experto que fue asignado para cada mesa.

Sesiones

con mentores
en cifras

emprendedoras en la
sesion de mentoria

mentores

sesiones de mentoria individual para
las finalistas y semifinalistas del
Pitch Competition

67%

de las participantes tenia companias
generando ingresos

contaba con un MVP, y el 6% restante
se encontraba consolidando su idea
de negocio.



Networking
guiado & cocktail

Sylvia Chebi, Cofundadora y Directora Ejecutiva

de Thales Lab, habld acerca de la importancia del
networking vy las técnicas basicas para construir
redes de negocios efectivas. Al finalizar, las
emprendedoras participaron en un ejercicio practico.
Tips para un networking exitoso:

ANTES

Elige inteligentemente el evento

Vistete adecuadamente

Averigua quién va a asistir

Prepara tu pitch y establece una meta medible
No olvides tus tarjetas de presentacion

Evita los pensamientos negativos y toma notas
Ve al bar “El networking se trata de crear

Mantén distancia de la persona con la que asististe relaciones productivas de trabajo
a largo plazo ... NO se trata
de autopromocion, coleccion
tarjetas de presentacion, ventas
Haz seguimiento y se agradecido o una actividad exclusiva para
Cumple con tu palabra personas extrovertidas”.
Sylvia Chebi

26




Dia 2:
Dia para mujeres
STEMpreneurs

Palabras de bienvenida

Susana Garcia-Robles, Ex CIO y Coordinadora

de Iniciativas de Género de BID Lab, menciond
ante mas de 450 emprendedoras, mentores,
inversores y actores del ecosistema emprendedor
los logros que WeXchange ha conseguido a lo
largo de los afos. Habld sobre la importancia

de construir una comunidad y de generar
innovacion basada en la inclusion.

“Convertirse en emprendedora no
solo es cuestion de rentabilidad
economica, sino mas bien

de crear soluciones
con impacto, ya sea /
social o ambiental”. ; -
Susana Garcia-Robles.

Keynote Speaker

Jalak Jobanputra, Managing Partner de Future/
Perfect Ventures, fue la oradora principal de este afno.
En una platica moderada por Susana Garcia-Robles,
compartio historias sobre el camino que siguid para
convertirse en inversora de capital emprendedor.

“Convertirse en emprendedora no solo es
cuestion de rentabilidad econémica, sino
mas bien de crear soluciones con impacto,
ya sea social o ambiental”.

Jalak Jobanputra.

Jalak, nacida en Kenia y de padres indios, compartio
con la audiencia como paso de tener el sueno de
convertirse en bailarina profesional a administrar

su propio fondo de capital emprendedor en Nueva
York, lo cual se remite a su constante necesidad de
esforzarse y romper con los estereotipos.

Al reflexionar acerca de su experiencia personal
para edificar Perfect/Future Ventures y su
experiencia asesorando a decenas de startups, Jalak
compartio sus consejos para las STEMpreneurs:

Encuentra tu verdadero camino (lo que te apasiona).

La perseverancia es la clave del éxito.




Todo lo que siempre
quisiste preguntar
a un inversor VC

Laura Mendoza y Jennifer Reyna lideraron una platica
sincera con tres inversores de capital emprendedor.
En esta conversacion sin filtros, se invirtieron los roles:
Marta Cruz, Santiago Zavala y Nathan Lustig hicieron
el pitch de sus fondos VC a las emprendedoras vy al
publico en general.

“Como inversores, nos atraen las
companias e industrias que generan un
impacto en la vida de las personas y que
desarrollan nuevas tecnologias”.

Marta Cruz.

Los inversores compartieron como deciden cuando
liderar una ronda de financiamiento. También se les
confrontd con situaciones hipotéticas relacionadas con
el embarazo y familia, y los “prejuicios” sobre invertir en
startups lideradas por mujeres. La conclusion general
fue que la maternidad y el espiritu emprendedor no

se contraponen y que las mujeres tienden a ser mas
eficientes administrando su tiempo si tienen una familia.

Santiago Zavala,
Socio

Nathan Lustig,
Managing Partner
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**Stella Yoh @stella_yoh: “Give
us a 1 min pitch of your fund.”.
Tables were turned today

at @WeXchange Day 2! @
Laura_MeVi @Jennreynap ask
questions to @marta_cruz
@dfect @nathanlusting

@MagmaPartners
@500LatAm @NXTPLabs
#WomenSTEMpreneurs



Coffee Break y
presentacion de
mujeres STEMpreneurs

Ocho emprendedoras STEM de distintos paises
(Argentina, Brasil, Chile, Costa Rica, Honduras,
Jamaica, Nicaragua y Uruguay) y sectores fueron
invitadas a presentar los productos y servicios de
sus companias durante las pausas del foro. Las
emprendedoras fueron WeXchange Fellows, quienes
fueron apoyadas con patrocinios de distintas
organizaciones para participar en WeXchange.

Startups invitadas

CEFTH KA ISEECT COMPANY

agrocentral

RoboProk

29




De startups

ascaleups: Lecciones
de emprendedoras (Sesion
organizada por NXTP Labs)

Agustina Fainguersch, Fundadora y CEO de Wolox
Ana Barrera, Fundadora y CEO de Aflore

Marta Cruz (moderadora), Managing Partner de NXTP Ventures

Ana Barrera y Agustina Fainguersch hablaron
acerca de su camino como emprendedoras, de
como financiaron sus companias y cOmo estan
escalando sus operaciones. También abordaron
el tema de la relacion con sus cofundadores y
compartieron algunos de sus habitos cotidianos
para el manejo de tiempo.

“ijAprende a disfrutar el camino!
El camino emprendedor es largo
y dificil; hay muchos altibajos
emocionales. Disfruta tu dia a dia
y celebra cada logro!”.

Agustina Fainguersch

Sesidn organizada por:

NXTHF
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Ambas coincidieron en que en la region hay
emprendedoras con mucho talento resolviendo
problemas reales y significativos. Hicieron

un llamado a los inversores internacionales,
pidiéndoles una oportunidad para las
emprendedoras de la region. Ademas, ambas
compartieron que ya han realizado inversiones
angeles en otras companias lideradas por mujeres.

“A menudo pensamos que el
camino emprendedor es solitario,
pero no tiene que ser asi. Rodéate
de las personas adecuadas y hazte
amiga de otras emprendedoras”.
Ana Barrera
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Final
del Pitch
Competition

Tras un riguroso proceso de seleccion del
Pitch Competition de mas de 3 meses, se
seleccionaron seis finalistas para presentar su
pitch frente a un panel de jurado. Las finalistas
provenian de seis paises incluyendo Argentina,
Bolivia, Colombia, México, y Peru.

Elizabeth Acuia, Analista Senior de Angel
Ventures Perd, y organizadora del Pitch
Competition 2019, condujo la ceremonia de
premiacion junto con Marta Cruz, Managing
Partner de NXTP Ventures.

Conoce al jurado

Vivianne Bernardes-Cibils Nathan Lustig
CEO Managing Partner
Ringold Ventures Magma

Santiago Zavala Jalak Jobanputra
Socio Managing Partner
500 Startups Future\Perfect Ventures
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Adriana Tortajada Javier Sanchez Aldana
Directora Global de Director Regional
Emprendimiento Angel Ventures

Santander Universidades




by
“ Conoce a las finalistas

Vicky Ricaurte,
Cofundadora y CEO

Arukay es una compania EdTech que
desarrollo un producto llamado Learning
System, enfocado en estudiantes de k-12
gue ensefa a través de programacion
(coding) y contenidos STEAM (science,
technology, engineering, arts and maths).

Ingrid Briggiler,
CEO

Llamando al Doctor es un
servicio que ofrece atencion
meédica calificada e inmediata por
videollamada, disponible las 24
horas, todos los dias del ano.

Sofia Gancedo,
Cofundadora y COO

Bricksave es la plataforma
inmobiliaria que hace que, invertir en
propiedades de grado institucional y
a un bajo riesgo, sea facil y accesible
para todo el mundo.

Regina Espinoza Athié,
Cofundadora y CEO

Cuentame es una compafia
HealthTech que ofrece terapia en
linea a través de videollamada con
psicologos certificados de forma
profesional y confidencial, haciendo
mas accesible la salud mental.

Sully Siucho,
Cofundadora y COO

RebajaTusCuentas es un broker
hipotecario, que por un lado ayuda

a las personas a obtener el mejor
crédito hipotecario del mercado de
manera gratuita, y por el otro, origina
créditos y clientes para los bancos.

Andrea Puente,
Cofundadora y CEO

Panal Fresh es una plataforma
e-commerce que conecta proveedores
y agricultores que tienen productos
alimenticios frescos o procesados con 7
la demanda de negocios (restaurantes,
hoteles, cafeterias).




Y1 Lanzamiento

o
7 de la plataforma
WISE Latin America

WeXchange fue el escenario
para el lanzamiento global de la
plataforma WISE Latin America.

La plataforma esta destinada a crear una
comunidad y dar visibilidad a startups en STEM
lideradas por mujeres. La plataforma busca ser el
punto de encuentro entre inversores en busca de
proyectos para financiar y emprendedoras de la
region en busca de conexiones con inversores,
mentores y otras emprendedoras.

' Accesa a la plataforma a través de
— L www.wiselatinamerica.com :
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wX Insights Report:
Presentacion y panel

de discusion

Juan Savino (moderador), Asesor de ARCAP

Jazmin Gustale Gill, Coordinadora de Innovacion y Competitividad de la Presidencia de Paraguay
Silvia Torres Carbonell, Directora del Centro de Emprendimiento de la Escuela de Negocios IAE

Isabelle Chaquiriand, Directora Ejecutiva de XCALA

Juan Savino, autor del estudio wX Insights,
presento los principales hallazgos del ultimo
estudio de WeXchange (Ver p. 16 para mas
informacion sobre wX Insights). Posteriormente,
Juan modero la discusion sobre la evolucion de
las emprendedoras en dreas STEM en la region.

Isabelle Chaquiriand, Directora Ejecutiva de
XCALA, destacd la gran mejoria en cuanto al nivel
y la diversidad de emprendedoras en la region en
comparacion con el primer WeXchange de 2013.

“Si queremos llegar al mismo destino
debemos empezar por hablar de los
obstaculos. Debemos apuntar a la
igualdad de oportunidades para todos”.
Jazmin Gustale Gill
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Jazmin Gustale Gill anadio que las mujeres
contindan enfrentando una seria “falta de
oportunidades”, y compartio las iniciativas
lideradas por el gobierno paraguayo para
promover el espiritu emprendedor femenino.

Silvia Torres resaltod la importancia de no sélo crear
mas companias dirigidas por mujeres, sino también
compafiias que posean un ambiente a favor de la
familia. Cuando la responsabilidad de la maternidad
y la crianza de los hijos es predominantemente en
las mujeres, un entorno a favor de la familia puede
ser crucial para nivelar las oportunidades existentes
entre hombres y mujeres.

“Yo reto a las mujeres a crear empresas
que sean amigables con las familias, para
fomentar el desarrollo personal tanto en
los hombres como en las mujeres”.

Silvia Torres Carbonell




Emprendedoras
en FinTech,
Blockchain y mas
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“Hay te ia que tiene el
potencis am r la vida de las
personas... Desafortunadamente las
personas que mas necesitan de esas
tecnologias tienden a ser las que
estan mas alejadas de ellas”.

Nadlia Alvarez

“V¥emos un gran desafio y una gran
oportunidad para las mujeres en

el sector FinTech... como usuarias,
fundadoras de compaiiias, inversoras
y como parte de los equipos técnicos
y de diseno de productos”.

Hanna Schiuma



Emprendedoras liderando

startups de base

cientifico-tecnolégicas

Liza Velarde, Cofundadora y CEO de Delee
Pia Garat, Cofundadora y CEO de EOLO Pharma

Ezequiel Chiapero (moderador), Chief Scientific Business Developer de CITES

Con tan solo 27 afos, Liza Velarde y Pia Garat son
fundadoras de dos de las principales compaiiias de base
cientifica de la regién. Durante el panel, compartieron su
inusual camino emprendedor y los desafios que enfrentan
actualmente como CEO.

“Como CEO tienes que reinventarte
con cada desafio... Los procesos
cientificos requieren de
conocimiento muy especifico...

Si te involucras en cada uno de

los procesos, pierdes energia y te
vuelves ineficiente. El objetivo de un
CEO es construir caminos para que la
compaiiia funcione correctamente”.
Pia Garat
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“Para impulsar a tu equipo y
levario a un nivel mas alto, debes
dejar de lado los prejuicios como:
Soy mujer, soy demasiado joven
y soy latinoamericana”.

Liza Velarde —

Liza, Pia y Ezequiel discutieron las estrategias de
financiamiento para las startups de base cientifica
y tecnologica. También abordaron |la necesidad de
articular la investigacion cientifica y los negocios.

““La ciencia y los negocios tienen que
ir de la mano... La ciencia tiene el
potencial de mejorar vidas, pero la
realidad es que para seguir innovando
en ciencia se necesita financiamiento”.
Ezequiel Chiapero




Creando startups |
regionales, desde
mercados emergentes

Adriana Mata, CEO de Cuantix gt TR : ey S P Ty
lliana Benitez, Cofundadora y CEO de Vertex Studio < Cl O, Cuantix Co-Founder & CEQ,
Alessandra Vallese, Cofundadora de Abitapp
Stephanie Dragotto, COO de Koga

Las panelistas hablaron acerca de lo que las
motivo a crear sus propias compaiiias, el
proceso de desarrollo del MVP de sus companias,
y los principales desafios que enfrentaron

al escalar sus companias a otros mercados.

Durante la conversacidon mencionaron que,
al provenir de paises con economias emergentes
y mercados pequenos, tuvieron que considerar

desde el principio un modelo regional. En cuanto “Apliqusn a programas de
a s_u gs’;rategia de exp_ansién a o_tros paises, incubacién y aceleracion,
coincidieron sobre_ la importancia de aprovechar el solo hecho de llenar-el
todas las oportunidades para generar contactos papeleo te obliga a pulir tu

y establecer alla_nzas estratégicas con personas modelo de negocio”.
que pgedah abrirles puertas en los mercados Acrie M
de su interés.
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Cierrey
networking

“A través de los anos he sido testigo
de como el discurso ha pasado de la
division de género al dividendo de
género... Cuando la sociedad invierte
en las mujeres se obtienen beneficios.
Hay pruebas contundentes de

lo mucho que las mujeres contribuyen
a la economia. Nunca olvides que
puedes cambiar el mundo a través

de tu startup”.

Susana Garcia-Robles




I
Momentos
WeXchange

ANDE @ANDEUruguay: iToda la
delegacién uruguaya que viajé a @ °.
WeXchange Paraguay 2019!

Marcelo Roca @rocamarcelo:
Compartiendo buenos momentos

en @WeXchange con algunos de

los inversores y emprendedoras
convocadas por @XCala_ iGracias por
venir! #WeXchange2019

Y

Susana Garcia Robles @
RoblesSusanaro: Jury voting for @
WeXchange finalist!!

@WISELAmerica: Pasamos dos dias
increibles en #WeXchange2019
Estamos felices de haber formado
parte de esta edicién y de haber
acompainado a las ganadoras

del Concurso de Proyectos
#WISELatinAmerica para vivir esta
experiencia iNos vemos el afo
préximo! #WomenSTEMpreneurs

Y

Cecilia Flores @ancef: So moved
after spending two days meeting
great tech entrepreneurs from #LAC
So many fearless women leading
with purpose. Thanks @WeXchange
for hosting such a great event!
#WomenInSTEM

Rafa Cavalcanti @CavalcantiRK: @
WeXchange was by far one of the
best networking events | have ever
been! @RoblesSusanaro mentioned
we should create communities in
our region and | did. Today is born
Women in Tech NN (north northeast
Brazil). This is the first of a kind.
#challenge #WomenInSTEM #Brazil




Testimonios

“Me voy de WeXchange con una sdlida
red de contactos compuesta por
mujeres emprendedoras”.

Hanna Shiuma, BankHer (Argentina)

“En WeXchage la magia es real.
Me voy llena de ideas para
implementar en mi startup”.
Vicky Ricaurte, Arukay (Colombia)

“WeXchange ha sido una experiencia
muy enriquecedora. Me ha abierto los
ojos a lo que debo hacer para levantar
capital y también me ha ayudado a
darme cuenta de algunos errores que
estoy cometiendo”.

Elena Aguilera, Guala (Honduras)

“La calidad de este WeXchange ha
sido impresionante. Me encanta la
comunidad de inversores, panelistas y
mujeres emprendedoras. Compartimos
contactos, clientes y nos apoyamos
mutuamente”.

Komal Dadlani, Lab4U (Chile)

“Darme cuenta de lo que las mujeres
estan haciendo para mejorar la region
y generar impacto fue muy inspirador.
Después de WeXchange soy una
persona diferente, mas comprometida
con la participacién de las mujeres

en la tecnologia... y de este modo
contribuir a la generacién de una
sociedad mas inclusiva y creativa”.
Ana Mayela Campos, MamaEmprende
(Nicaragua)

“Como mujer emprendedora, uno de
los desafios a los que constantemente
me enfrento es el de obtener
oportunidades. WeXchange no solo
me ha dado la oportunidad de conocer
mujeres con ideas afines, sino que
también he podido relacionarme con
muchos mentores y VCs, quienes me
dieron consejos y el conocimiento
necesario para llevar mi negocio

al siguiente nivel”.

Deidre Lee, Dingole Ltd (Trinidad

y Tabago)

“Esta experiencia ha sido muy
enriquecedora. He conocido a
muchas emprendedoras de la regién,
y a mentores. De hecho, uno de

los mentores ha aceptado seguir
trabajando conmigo”.

Daniella Jacks, Dofen News (Haiti)

“Estoy impresionada con la calidad
de los emprendedores, la calidad de
las mentorias y la profundidad de las
charlas. El networking es increible.

todos estan dispuestos a relacionarse
y ayudarse mutuamente”.

Patricia Saenz, Managing Partner

de EWA Capital (Colombia)

“Asistir a WeXchange representa

una experiencia verdaderamente
valiosa para los mentores, inversores
y mujeres emprendedoras. Como
inversora, tienes acceso a las mejores
mujeres emprendedoras de ALC,
todas reunidas en un mismo lugar”.
Viviana Angulo, Directora para LATAM
Valhalla Private Capital (Bolivia)

“Disfruté mucho el conocer a las
fundadoras. Fue divertido pasar
tiempo con varias de las finalistas

y conocer a detalle sus compaiiias”.
Nathan Lustig, Managing Partner

de Magma Partners (EUA)

“Me sorprendié de manera positiva
haber descubierto tantas mujeres
emprendedoras en STEM con talento,
todas ellas decididas a ayudarse

a crecer mutuamente”.

Damaris Mendoza, 500 startups LATAM
(México)




Patrocinadores y colaboradores
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Organizado por
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Susana Garcia Robles
Laila Gyoung Joo Choe
Ana Luisa Albarran

Stella Jeehyon Yoh

Ana Carolina Lustosa
Micaela Cordero-

Lissette Barbero

Luis Alejandro Fernandez

........................................................

KOGA

Marta del Castillo
Stephanie Draggoto
Paola De la Huerta

........................................................

ENGEL

VENTURES

Greg Mitchell
Elizabeth Acuia
Roberto Arbe
Frank Cerna

........................................................

BUSINESS
SCHOO
WOMENINSTEM
ENTREPRENEURSHIP UNIVERSIDAD AUSTRAL

Silvia Torres Carbonell
Marina Olabarrieta
Evangelina Marchioni
Araceli Calja

Gabriel Debboli

Este reporte fue elaborado por
Ana Luisa Albarrdn y Stella Yoh
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